Hoofdstuk 1 Een blik op de internationale handel 


1 Waarom internationale handel? 


Door de liberalisering van de internationale handel kende de wereldhandel sinds WO II een bijna 
ononderbroken groei. En wat opvallend is: de internationale handel groeit op lange termijn meestal 
veel sneller dan de jaarlijkse productie van goederen en diensten in de wereld (zie Grafiek 1). 


De COVID-19-pandemie die de hele wereld trof leidde in 2020 tot een daling van het volume van 
de wereldexport van ca. 5 % terwijl de wereldproductie met 3,6 % terugviel, maar gelukkig zijn deze 
cijfers toch beter dan de prognoses die een jaar eerder gemaakt werden. De wereldwijde economie 
herstelde daarna sneller dan eerst ingeschat werd. In 1921 groeide de wereldhandel met 9,8 % in 
volume (in Azië +13,8 %) terwijl het globale BBP met 5,7 % toenam. Het WTO herzag de prognoses 
voor de komende jaren rekening houdend met de energiecrisis, de stijgende grondstoffenprijzen en de 
oorlog in Oekraïne. De wereldhandel zou slechts een volumegroei kennen van 3 % in 2022 en 3,4 % 
in 2023. De wereldproductie zou in die jaren groeien met respectievelijk 3 % en 3,2 %. 


Uitgedrukt in USD-waarde bereikte de wereldhandel (= de som van de export van alle landen van de 
wereld) in 2020 17 645 miljard USD, een daling van 7 % tegenover het ook al zwakke jaar 2019. In 
het jaar 2021 bereikte de wereldhandel 22 284 miljard USD, een groei van 26 % die deels te danken 
is aan de hogere prijzen voor vele grondstoffen. 


Grafiek 1 Evolutie wereldhandel en productie (BBP) 1950-2022 (groei in volume — jaarlijkse gemiddelden) 
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2 De handel in de wereld 


De wereld is gekenmerkt door een zeer intensieve uitwisseling van goederen en diensten. De ene regio 
heeft daar natuurlijk een groter aandeel in dan de andere. Die drukke handel vereist ook heel wat 
transport en ondersteuning door de diverse geledingen van de expeditiewereld, zoals expediteurs, 
goederenbehandelaars, transportverzekeraars … 
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Tabel 1 Spreiding van de wereldhandel (2020) (7) 


Export FOB (**) 


Import CIF (**) 


Miljard USD Aandeel in % Miljard USD Aandeel in % 


1 China 2.591 14,7 2.056 11,5 
2 Ve 1.432 8,1 2.408 13,9 
3 Duitsland 1.380 7,8 1.17] 6,6 
4 Nederland 674 3,8 597 3,4 
5 Japan 641 3,6 635 3,6 
6 Hong Kong, China (***) 549 3.1 570 3,2 
7 Zuid-Korea 312 29 468 2,6 
8 Itale 496 2,8 423 2,4 
9 Frankrijk 488 2,8 582 3,3 
10 België 419 2,4 395 22? 
11 Mexico 418 2,4 393 2 
12 Verenigd Koninkrijk 403 2,3 635 3,6 
[5 Canada zail 22 414 23 
14 Singapore (***) 363 2,1 330 19 
15 China Taipeh 347 2,0 288 1,6 
16 Russische Federatie 332 1,9 240 L3 
17 Zwitserland 319 1,8 291 1,6 
18 Spanje 307 i7 325 1,8 
19 Ver. Arab. Emiraten (***) 306 B 226 1.3 
20 Vietnam ("°") 283 1,6 263 l5 
21 [India 276 1,6 372 Zl 
22 Polen 271 15 2 1,4 
23 Australië 250 1,4 208 12 
24 Maleisië 234 l3 190 L] 
25 Thailand 231 L3 207 1,2 
26 Brazilië 210 1,2 166 0,9 
27 Tsjechië 192 Ll 170 1,0 
28 Ierland 179 1,0 98 0,6 
29 Saudi-Arabië (****) 175 1,0 133 0,7 
30 Turkije 169 1,0 219 1,2 
Rest wereld 2.747 15,6 3.082 17,3 
Totaal wereld 17.583 100,0 17.812 100,0 
Bron: WTO 


(*) Op basis van de classificatie van de belangrijkste exporteurs 

(5) FOB-waarde = waarde aan de uitvoergrens (zonder transport- en verzekeringskosten) 

CIF-waarde = waarde aan de grens van het invoerland (inclusief transport- en verzekeringskosten) 

(**) Met inbegrip van een groot deel wederuitvoer (uitvoer inlandse producten 35 miljard voor Hongkong en 
158 miljard voor Singapore 


(+2) Ramingen WTO 
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Bij het bestuderen van tabel 1 zijn er enkele interessante vaststellingen: 


i 


De wereldhandel is sterk geconcentreerd bij een klein aantal landen. Meer dan de helft van de 
wereldhandel is in handen van 10 landen (samen meer dan 52 % zowel bij de uitvoer als bij de 
invoer). 

Van de 10 topexporteurs zijn er 6 westerse industrielanden. 5 daarvan zijn EU-landen. 

De kleine Europese landen leveren mooie prestaties: Nederland springt voor Japan op 4de plaats 
als wereldexporteur (aandeel van 3,8 %) en België valt opnieuw binnen de top 10 met een aandeel 
van 2,4 % in de wereldexport; niet slecht voor deze kleine landen. 

Het Verenigd Koninkrijk verliest in 2020 enkele plaatsen in de rangschikking van wereldexporteurs; 
het Brexitverhaal zal daar niet vreemd aan zijn. 

Een belangrijke verschuiving in de top tien van de handeldrijvende landen in de voorbije jaren is 
de steeds verder oprukkende positie van China. Pas in 1997 deed China als handelsnatie haar 
intrede in deze top tien. In 2004 werd Japan van haar traditionele derde plaats gestoten door 
China. Vijf jaar later is China de grootste wereldexporteur geworden. 

China, Japan, Zuid-Korea en Hongkong, zijn de belangrijke exporteurs geworden van het Verre 
Oosten. Ook andere Aziatische landen rukken op. Vietnam en Indonesië zijn nieuwkomers in de 
top 30 van exporteurs. 

Van de Zuid-Amerikaanse landen behoren enkel Mexico en Brazilië tot de top 30. 

Afrikaanse landen komen niet voor in de top 30. Zuid-Afrika staat als eerste Afrikaanse land op 
plaats 37 in de rangschikking van exporterende landen (met een aandeel van 0,5 % in de 
wereldhandel). 

Grote wereldexporteurs zijn ook grote wereldimporteurs. Bij een rangschikking op basis van de 
wereldimport, staan ongeveer dezelfde landen in de top 10. Wel valt het op dat de VS als eerste 
wereldimporteur ver boven de anderen uit komt. Die grote import zorgt er ook voor dat dit land 
te kampen heeft met een belangrijk tekort op de handelsbalans. 


Handelsbalans: overzicht van de uitvoer van goederen (= inkomsten uit het buitenland voor een land) 


en de invoer van goederen (= uitgaven naar het buitenland van een land) van een land gedurende één 


jaar. Het verschil tussen de uitvoer en de invoer vormt het saldo van de handelsbalans dat positief kan 


zijn (uitvoer > invoer) of negatief kan zijn (uitvoer < invoer). 
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Tabel 2 Wereldhandel per regio 


| % aandeel in waarde van de wereldexport (FOB) 
nl 


Europa (zonder GOS) (*) 38,2 46,2 35 
GOS (7) 27 1,7 - 
Azië 36,1 26,1 t91 
Noord-Amerika (***) 13.1 15,8 16,8 
Zuid- en Centraal Amerika 3.1 3,1 4,5 
Midden-Oosten 4,5 4,5 6,7 
Afrika 2.2 25 4,5 
Vroeger USSR 5,0 

100 100 100 

Bron: WTO 


(*) EU-aandeel in 2020: 32 % (27 landen) - in 2003 38,6 % (25 landen) - in 1983 aandeel 31,3 % (10 landen) 
(**) Gemenebest van Onafhankelijke Staten (= Russische Federatie + 11 andere ex-USSR-staten) 
(***) USA, Canada en Mexico 


Tabel 2 toont duidelijk dat de Europese landen (en vooral de EU) de actiefste handelaars in de wereld 
zijn, hoewel hun aandeel in het geheel geleidelijk achteruit gaat ten gunste van Azië. Het Amerikaanse 
continent werd ingehaald door de Aziatische landen. Het aandeel van Afrika is zo klein omdat hun 
verwerkende industrie weinig uitgebouwd is. Ook al bezitten zij zeer veel natuurlijke rijkdommen 
(aardolie in Nigeria en Soedan, koper in Zambia en DR Congo …), toch blijft de waarde van hun 
export beperkt. Vele van hun grondstoffen worden in een niet-verwerkte vorm uitgevoerd. Door een 
verwerking van hun grondstoffen in eigen land tot intermediaire producten zou een grotere toege- 
voegde waarde gecreëerd worden en zou de globale waarde van hun export sterk toenemen. De poli- 
tiek onstabiele situatie in vele Afrikaanse landen schrikt buitenlandse investeerders in die sectoren 
echter af. 
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Tabel 3 Gemiddelde jaarlijkse groei van de wereldhandel per regio (% per jaar in volume) 


2010-2020 2018 2019 2020 ml 2010-2020 2018 2019 2020 


LI 2,8 0,3 -5,0 Wereld 3.2 0,0 -5,6 
2,0 4,3 0,3 -8,5 Noord Amerika 21 4,5 -0,6 -6,1 
L? 4,1 -0,5 10,3 USA 2,4 DZ -0,5 -3,9 
25 Ze 23 -6,1 Canada L3 3,8 0,3 -9,4 
0,6 0,6 2,2 -4,5 Zuid- & Centraal -0,3 5,2 -2,6 9.3 
Amerika 
1,0 1,6 0,6 -8,0 Europa 0,8 Ll 0,3 -7,6 
1,1 sa 0,2 -/,/ EU (27) 0,8 1,4* 0,2 7,2 
0,5 4,6 -13,6 VK 0,6 Zl -14,3 
1;3 4,9 -0,3 39 GOS 1,3 2,8 8,5 -4,7 
1,4 L9 -2,5 -8,2 Midden-Oosten 0,9 -3,3 0,8 -11,3 
3,4 3,8 0,8 0.3 Azie 3,4 5,0 -0,5 -1,3 
4,5 4,1 2,0 2,4 China 4,5 6,4 0,0 4,4 
0,1 27 -1,9 8,1 Japan 1,4 2,0 0,4 -4,0 
-0,8 1,8 -0,5 -8,1 Afrika 1,6 39 2,6 -8,8 
* EU (28) 
Bron: WTO 


Tabel 3 illustreert dat de groei van de internationale handel niet in alle regio's van de wereld volgens 
hetzelfde tempo verloopt. Zowat alle regio’s in de wereld zijn getroffen door de globale achteruitgang 
van de internationale handel in 2020. Het VK en de USA kregen de grootste klappen. De internati- 
onale handel van Azië, in het bijzonder van China, en het GOS hielden redelijk goed stand in deze 


moeilijke periode. 
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Tabel 4 Internationale handel van regionale groepen (*) 


Handelsblokken Waarde 2017 in mrd USD | Aandeel in totale export 


EU (28) 

Totale uitvoer 5 909 100 100 

Intra-export 67 64 

Extra-export 33 36 

NAFTA (3) 

Totale uitvoer 2371 100 100 

Intra-export 50 50 

Extra-export 50 50 

ASEAN (6 grootste landen) 

Totale uitvoer 1 316 100 100 

Intra-export 25 24 

Extra-export 75 76 

MERCOSUR (4) 

Totale uitvoer 326 100 100 

Intra-export 12 13 

Extra-export 88 87 
Bron: WTO 


(*) Meer uitleg over deze regionale integratie-initiatieven en hun leden in Bijlage 1 
Intra-export: exportverrichtingen tussen de onderlinge leden van een groep 


Extra-export: exportverrichtingen met niet-leden van de groep 


De EU is in de wereld de verst gevorderde vorm van economische samenwerking tussen landen (zie 
het hoofdstuk over de internationale handelspolitiek), maar zeker niet de enige. Tabel 4 geeft een 
overzicht van de zich geleidelijk vormende handelsblokken alsook van het belang van hun internatio- 
nale en onderlinge handel. Deze cijfers tonen ook aan dat de interne handel tussen de lidstaten van de 


EU vrij hoog ligt in vergelijking met de andere handelsblokken. 


NAFTA North American Free Trade Agreement tussen de Verenigde Staten, Canada en 
Mexico. (na onderhandeling door president Trump aangeduid als United States 
Mexico Canada Agreement - USMCA) 


ASEAN Association of South East Asian Nations tussen Brunei, Cambodja, Filipijnen, 
Indonesië, Laos, Maleisië, Myanmar, Singapore, Thailand en Vietnam. Door de 
onderlinge samenwerking beogen deze landen de vorming van een gemeenschappe- 
lijke markt (de cijfers in tabel 4 hebben betrekking op de zes grootste landen 
(Indonesië, Filipijnen, Maleisië, Singapore, Thailand en Vietnam). 


MERCOSUR Mercado Comùn del Sur, een nog onvoltooide integratie tussen Argentinië, Brazilië, 
Paraguay en Uruguay met als uiteindelijk doel een douane-unie te vormen (gedomi- 
neerd door Brazilië dat ca. 80 % van het gemeenschappelijke BBP levert). 
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Tabel 5 Spreiding wereldhandel zonder interne EU-handel (2020) 


Export (FOB) Import (CIF) 
in miljard USD | aandeel in % in miljard USD | aandeel in % 


1 China 2:991 18,1 2.056 14,0 
2 Europese Unie (28)(*) 2.209 15,4 1.958 13,4 
3| USA 1.432 10,0 2.408 16,5 
4 Japan 641 4,5 635 4,3 
5 Hongkong (**) 549 3,8 570 39 
6 Zuid-Korea (**) 512 3,6 468 dd 
7 Mexico 418 29 393 Zij 
8 Verenigd Koninkrijk 403 2,8 635 4,3 
9 Canada 391 2 414 2,8 
10 Singapore 363 25 330 2,3 
Subtotaal bovenstaande 9.509 66,4 9.867 67,4 
Wereld min intra-EU 14.330 100,0 14.634 100,0 
Bron: WTO 


(*) Enkel externe handel EU 27 (zonder handel tussen EU-lidstaten onderling). 


(**) Aanzienlijk deel wederuitvoer. 


Wordt de EU als één handelsblok beschouwd (waarbij de interne handel tussen de EU-landen niet 
opgenomen is — zie Tabel 5), dan is dat handelsblok niet langer de belangrijkste handelsmogendheid 
in de wereld (ca. 15 % wereldhandel), maar het werd voorbij gestoken door China dat nu 18 % van 
de wereldexport levert. Toch hebben beiden een grote voorsprong op de VS (10 %). Het valt op dat 


in deze alternatieve top 10 van exporteurs, 5 Aziatische landen voorkomen. 


3 De internationale handel van België 


België is een gebied met een zeer open economie, d.w.z. dat de economie in belangrijke mate steunt 
op haar import- en exportactiviteiten. België stond als wereldexporteur heel wat jaren in de top 10 
met een aandeel van ca. 3 % in de wereldexport (meestal op de 9de of de 10de plaats, in 2008 en 2009 
zelfs op positie 8). Daar is in 2012 verandering in gekomen; de Belgische export groeit duidelijk 
minder snel dan deze van de andere wereldexporteurs. De voorbij jaren zakte België enkele plaatsen 
in de wereldranglijst van exporteurs: in 2020 hernam België haar plaats in de top 10 van wereldexpor- 
teurs (aandeel 2,4 %) en staat op de 12de plaats van de wereldimporteurs (aandeel 2,2 %). 


Dat is nog steeds niet slecht als er rekening mee gehouden wordt dat België haar aandeel van 2,4 % 
in de wereldhandel behaalt met een bevolking die nauwelijks 0,2 % van de wereldbevolking omvat en 
met een gebied dat niet groter is dan 0,02 % van de wereldoppervlakte. 
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3.1 Het belang van de Belgische buitenlandse handel 


Zowel de centrale ligging van België in West-Europa, de schaarste aan natuurlijke rijkdommen als de 
grote bevolkingsdichtheid verklaren het extroverte karakter van de Belgische economie. 


België moet vele goederen invoeren (o.a. vele basisproducten en energieproducten) om te voldoen aan 
de behoeften van de bevolking. Om deze invoer te kunnen betalen, is het noodzakelijk ook een be- 
langrijk volume te exporteren. België ging zich daarom specialiseren in het verwerken’ van de inge- 
voerde goederen. Vrij vlug slaagde de verwerkende nijverheid erin meer te produceren dan het land 
nodig had voor eigen behoeften. Voor dit surplus zochten de ondernemers, met steeds groeiend 
succes, een afzet in het buitenland. Het verwerken van in het buitenland aangekochte goederen, die 
na de verwerking in belangrijke mate opnieuw worden uitgevoerd, is de spil waarrond de Belgische 
economie draait. De evolutie, de absolute grootte van de Belgische buitenlandse handel en de onder- 
linge verhouding tussen export en import wordt weergegeven in Tabel 6. 


Tabel 6 Buitenlandse handel van België (in milioen EURO) 


1995 128.354 116.559 11.793 
2000 203.953 192195 11.758 
2005 269.817 256137 13.680 
2006 292.088 280.054 12.034 
2007 314.986 301.123 13.863 
2008 319.764 316.333 3.431 
2009 266.235 254.368 11.867 
2010 306.988 295.078 11.910 
2011 341.949 335.449 6.500 
2012 347.326 341.788 5.538 
2013 992.393 340.317 12.036 
2014 355.288 341.427 13.861 
2015 337.7093 338.548 19.157 
2016 332973 342.846 17.127 
2017 381.025 362.499 18.526 
2018 396.274 385.965 10.309 
2019 399.106 383.066 16.040 
2020 369.677 347.961 21.716 
2021 464.290 449.934 14.356 


Bron: NBB.Stat (cijfers volgens communautair concept) 
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De handelsbalans van België is vrij goed in evenwicht. Periodes met een (beperkt) overschot wisselen 
af met periodes met een (beperkt) tekort (o.a. in de jaren 80). De achteruitgang van onze internatio- 
nale handel in 2009 en 2010 geeft duidelijk de gevolgen van de economische crisis weer, maar vanaf 
2011 verbeteren de resultaten, geleidelijk en wordt de volgende jaren steeds een mooi handelsresultaat 
opgebouwd. Zoals bij bijna alle landen zijn de cijfers van 2020, als gevolg van Covid-19, minder 
gunstig maar hernamen zich in 1921. Het is nog afwachten welke invloed de oorlog in Oekraïne en 
de gestegen energieprijzen zullen hebben op onze buitenlandse handel in 1922. Deze absolute cijfers 
tonen slechts op een beperkte wijze het belang van de buitenlandse handel voor onze economie. 


Dat de Belgische economie in de eerste plaats een ‘verwerkende economie’ is, wordt duidelijk geïllus- 
treerd door tabel 7: ruim 60 % van de handel bestaat uit intermediaire producten (zowel bij uitvoer 
als bij invoer): goederen die nog verder bewerkt of verwerkt zullen worden in de nijverheid. De ver- 
bruiksgoederen (zonder personenwagen) maken ongeveer een vijfde uit van de handel. 


* 


Tabel 7 Belgische internationale handel naar aanwending goederen (2018 - miljoen EURO) (*) 


Intermediaire goederen 168 398 61,5 1/8 722 62,2 
Uitrustingsgoederen 25 767 9,4 30 835 10,7 
Verbruiksgoederen 57 898 21 53 944 18,8 
Andere goederen 21 800 8,0 23 865 8,3 

273 863 100,0 287 365 100,0 


Bron: Instituut voor de Nationale Rekeningen 


(*) cijfers op basis van het nationale concept) 
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3.2 Sectoriële verdeling van de Belgische buitenlandse handel 


3.2.1 Uitvoer 


Tabel 8 Samenstelling Belgische buitenlandse handel naar goederengroepen (2020) (*) 


| UITVOER INVOER 


| miljoen % van miljoen % van 
| EURO totaal EURO totaal 


1 Levende dieren en producten van het dierenrijk 8.254 22 LAS 2,1 
2 Producten van het plantenrijk 8.546 2:3 11.162 3,2 
3 Vetten en oliën 1.618 0,4 2.090 0,6 
4 Voedselindustrie, dranken, tabak 22.816 6,2 15.353 4 4 
5 Minerale producten 25995 6,5 33.470 9,6 
6 Chemische en farmaceutische producten 102.720 27,8 85.125 24,4 
7 Kunststoffen en rubber 28.441 A7 18.655 5,4 
8 Huiden, leder en lederwaren 1.064 0,3 992 0,3 
9 Hout, kurk en vlechtwerk 2.986 0,8 226 0,8 
10 Houtpulp, papier en papierwaren 4,573 12 4.996 1,4 
11 Textiel en textielwaren 12.662 3,4 11.429 3,3 
12 Schoeisel - hoofddeksels - paraplu’s - kunstbloemen 6.731 1,8 4.305 1,2 
13 Steen, cement, glas en keramiek 3.612 1,0 3.352 1,0 
14 Parels, edele metalen en edelstenen 13.848 Dj 12.706 3,6 
15 Onedele metalen en werken hiervan 26.060 Al 23.128 6,6 
16 Machines en electrotechnisch materieel 39.925 10,8 48.405 13,9 
17 Vervoermaterieel 44.457 12,0 45.167 13,0 
18 Optische- & precisie-instrumenten 11.334 3,1 iLO? 22 
19 Wapens en munitie 363 0,1 206 0,1 
20 Diverse goederen (meubelen, speelgoed e.a.) 5.147 1,4 6.243 1,8 
21 Kunstvoorwerpen 467 0,1 467 0,1 
TOTAAL 369.620 100,0 348.168 100,0 
Bron: NBB.Stat 


(*) De verdeling in de productgroepen is gebaseerd op de 21 afdelingen van het Tarief van invoerrechten (zie het 


hoofdstuk ‘Douaneformaliteiten’) 


Van jaar tot jaar doen zich weinig verschuivingen voor in de samenstelling van de uitvoer (zie Tabel 

8). Enkele vaststellingen: 

— De belangrijkste exportproducten zijn de chemische en farmaceutische producten (bijna 28 % van 
onze export) — begrijpelijk, want België is de 4de wereldexporteur van farmaceutische producten 
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en ook de 4de wereldexporteur van organische chemische producten (koolstofverbindingen zoals 
aardoliederivaten); 

Ook heel belangrijk is het aandeel van ‘machines en elektrotechnisch materieel’ (10 %): denk 
hierbij aan de producten van bedrijven zoals Atlas Copco, Barco, Picanol, Van de Wiele, LVD … 
België is bv. de 1ste wereldexporteur van weefgetouwen (zie Tabel 12). Hierbij kan ook de groep 
van onedele metalen en verwerkingen ervan gevoegd worden (7 %) (o.a. de producten van 
Bekaert, Umicore, Nyrstar …). Dit resultaat is logisch, want de metaalverwerkende sector is ook de 
belangrijkste industriële sector van ons land en is dus ook zeer belangrijk qua tewerkstelling; 
Vervoermaterieel is traditioneel ook een sterk exportproduct (12 % van de uitvoer): personenwa- 
gens, vrachtwagens, bussen, trailers, maar ook trein- en tramstellen. Vandaar ook de bekommernis 
van de overheid om de autoassemblage en aanverwante activiteiten in België te houden, nu die 
sector wereldwijd met een inkrimping van de productie geconfronteerd wordt; 

Het aandeel van de minerale producten (o.a. aardolie en de verwerking ervan) van 6 % in de 
uitvoer wekt misschien verwondering … België is geen producent van aardolie! De ingevoerde 
aardolie wordt in Belgische raffinaderijen verwerkt tot tal van andere producten, waaronder brand- 
stoffen. Een deel ervan wordt uitgevoerd, maar een belangrijk deel wordt in België zelf verbruikt 
(brandstof voor vervoer, verwarming ….); 

Kunststoffen en producten van kunststof (bv. kunststofprofielen) zijn ook een belangrijk voor de 
export; 

De textielsector heeft al jaren te kampen met een sterke concurrentie uit het buitenland, toch kan 
deze sector dankzij enkele sterke producten (tapijten en meubelstoffen) standhouden op de ex- 
portmarkt. België is de 4de exporteur van tapijten en vloerbedekkingen ter wereld (zie Tabel 12) 
hoewel haar aandeel in de wereldexport van tapijten geleidelijk achteruitging de laatste jaren. 
Niettegenstaande de buitenlandse concurrentie overtreft de waarde van de uitvoer van textielpro- 
ducten die van de invoer. 

Ook in de sector van de voeding heeft België enkele exporttoppers, zoals diepvriesgroenten, cho- 
coladeproducten, bier … 


3.2.2 Invoer 


Het valt op dat ongeveer dezelfde goederengroepen belangrijk zijn bij de export als bij de import: 
chemische en farmaceutische producten, machines en elektrotechnisch materieel, vervoermateri- 
eel. Dat is begrijpelijk: het ene land is meer gespecialiseerd in bepaalde goederen dan het andere. 
België is bijvoorbeeld sterk in de productie van weefgetouwen, Duitsland is sterk in het produce- 
ren van drukpersen. Volvo assembleert sommige modellen van wagens in België, andere in Zweden, 
maar alle modellen worden in elk land te koop aangeboden. 

Eén opvallende uitzondering op de voorgaande bewering zijn de minerale producten. De invoer 
ervan is veel groter dan de uitvoer (zie de opmerking bij Uitvoer). 


3.3 De verdeling van de Belgische buitenlandse handel volgens 


handelspartners 


België onderhoudt handelsbetrekkingen met zowat alle landen en gebieden van de wereld (ruim 200). 


Uit Tabel 9 blijkt duidelijk dat de Belgische handelsstromen zich concentreren op een beperkt aantal 


landen. Nog enkele opvallende vaststellingen: 


De voornaamste Belgische handelspartners zijn de lidstaten van de EU. Ca. 65 % van de Belgische 
export gaat naar andere lidstaten, bijna 62 % komt uit andere lidstaten; 

België voert vooral handel met de buurlanden: Duitsland (steeds 1% klant en 2% leverancier), 
Frankrijk (2°° klant en 3% leverancier) en Nederland (3% klant en 1%° leverancier). Dit is een 
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patroon dat elk jaar terugkomt. Samen zijn deze 3 buurlanden goed voor meer dan 40 % van de 
handel van België met het buitenland; 

— Eris elk jaar een groot onevenwicht in de handel met Ierland: 17 700 miljoen EUR invoer en 
ca. 2 800 miljoen EUR uitvoer naar dat land. Die grote invoer is voor een groot deel toe te schrij- 
ven aan de invoer van chemische en farmaceutische producten uit Ierland; 

— Het VK, niet langer een EU-lidstaat, blijft zoals vroeger onze 4de handelspartner (bijna 8 % van 
onze uitvoer en 4 % van de invoer); 

— De VS is de belangrijkste niet-Europese handelspartner (ca. 7 % van onze uitvoer); 

— India is een belangrijke handelspartner geworden in Azië, naast China en Japan. In de handel met 
China en Japan valt ook een groot onevenwicht op tussen de uitvoer en de invoer. Japanse en 
Chinese goederen vinden een gretige afzet op onze markten, maar anderzijds is het veel moeilijker 
om op hun markten te penetreren; 

— Het aandeel van Afrika in de Belgische buitenlandse handel is steeds vrij klein. 


Tabel 9 Geografische verdeling van de Belgische handel (2020) 


miljoen EURO miljoen EURO 
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Duitsland 64.595 17,5 47.446 13,6 
Frankrijk 50.870 13,8 34.263 9,8 
Nederland 42.914 11,6 58.458 16,8 
Italië 18.986 5,1 14.704 4,2 
Spanje 11.006 3,0 8.084 2,3 
Polen 8.807 2,4 5.628 1,6 
Zweden 6.670 1,8 5.767 L7 
GH Luxemburg 5.709 1,5 1.626 0,5 
Oostenrijk 3.734 1,0 3.088 0,9 
Tsjechië 3.690 1,0 3.523 1,0 
Denemarken 3.162 0,9 1.882 0,5 
Hongarije 2.916 0,8 2.509 0,7 
lerland 2.843 0,8 17.708 5,1 
Finland 2125 0,6 2.046 0,6 
Portugal 2.069 0,6 1.147 0,3 
Roemenië 2.020 0,5 T? 0,3 
Griekenland 1.648 0,4 345 0,1 
Slowakije 1.116 0,3 1.106 0,3 
Bulgarije 783 0,2 1.142 0,3 
Litouwen 734 0,2 520 0,1 
Kroatië 714 0,2 216 0,1 
Slovenië 610 0,2 324 0,1 
Estland 351 0,1 212 0,1 
Letland 327 0,1 172 0,0 
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en UITVOER INVOER C] 


miljoen EURO miljoen EURO 
Cyprus 292 0,1 28 0,0 
Malta 142 0,0 39 0,0 
TOTAAL EU (27)* 238.833 64,6 213.104 61,2 
Zwitserland 4,967 L3 8.431 2,4 
Noorwegen 1.667 0,5 2.313 0,7 
IJsland 92 0,0 86 0,0 
Liechtenstein 4 0,0 l 0,0 
TOTAAL EVA 6.730 1,8 10.831 3,1 
V.K. 28.264 7,6 14.132 4,1 
Turkije 4.985 1,3 4.503 1,3 
Russ. Federatie 3.886 1,1 5.823 L7 
Rest Europa 1.769 0,5 1.028 0,3 
U.S.A. 24.347 6,6 24.347 7,0 
Canada 5.397 0,9 3.307 1,0 
Mexico 3.034 0,8 3.034 0,9 
Brazilië 2.043 0,6 2.043 0,6 
Rest Amerika 3.231 0,9 3.080 0,9 
China 8.536 23 18.244 5.2 
India 4.458 12 3.858 Ll 
Japan 3.183 0,9 9.584 2,8 
Ver. Arab. Emiraten 2.548 0,7 1.072 0,3 
Israel 1.963 0,5 1.119 0,3 
Rest Azië 13.591 3,6 18.813 5,4 
Afrika 11.016 3,0 9.026 2,6 
Oceanië 2.092 0,6 1.049 0,3 
Niet gedefinieerd 1.954 0,5 121 0,0 
TOTAAL 369.620 100,0 348.168 100,0 


Invoer België 2020 Uitvoer België 2020 


1% 


E Europa E Europa 


E Azië E Azië 
E Amerika E Amerika 
m Afrika m Afrika 


E Andere Andere 


Bron: NBB.Stat 
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3.4 Regionale verdeling van de Belgische buitenlandse export 
Binnen België zijn duidelijke verschillen merkbaar in de exportgerichtheid van de regio’s. Vlaanderen 


is duidelijk meer exportgericht dan Wallonië en Brussel. 


Tabel 10 Regionale verdeling van de Belgische handel 


Vlaams Gewest 203.865 79 208.532 81 
Waals Gewest 48.099 19 35.403 14 
Brussels Gewest 7.367 3 13.702 5 
Totaal België 259.331 100 257.637 100 


Bron: NBB.Stat 


(Op basis van statistieken opgemaakt volgens het nationale concept, vandaar de verschillen met tabel 6 en 8) 


Vlaanderen brengt ca. 80 % van de export voort met minder dan 60 % van de Belgische bevolking. 
Het Waals gewest levert een ongeveer 19 % van de export, hoewel hun aandeel in de bevolking 
32 % bedraagt. Omdat het Brussels Gewest meer geconcentreerd is op tewerkstelling in administra- 
tieve diensten en minder op de industrie, is het begrijpelijk dat hun aandeel in de export van ons land 


laag is (zie ook Tabel 11). 


Tabel 11 Export per hoofd van de bevolking (in EURO — 2020) 


Vlaams Gewest 30.643 
Waals Gewest 13.181 
Brussels Gewest 6.039 
Totaal België 23.958 


Bron: Belgostat NBB (op basis van statistieken opgemaakt volgens het nationale concept) 
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Tabel 12 Wist je dat België in 2020 (tussen haakjes aandeel in de wereldexport) 


De 1° wereldexporteur was van: 


De 2° wereldexporteur was van: 


De 3° wereldexporteur was van: 


De 4° wereldexporteur was van: 


Weefgetouwen (30 %) 


Bevroren groenten (26 %) 


Vlas, ruw of bewerkt (34 %) 

Staven of profielen van zink (21 %) 

Tapijten van vilt (17 %) 

Wandbekleding van textielstoffen (14 %) 

Chocolade e.a. bereidingen die cacao bevatten (11 %) 
(blokchocolade 28 %) 

Vloerbedekking van kunststof (7 %) 


Fotografische films op rollen (13 %) 

Getufte tapijten (13 %) 

Gewalste platte producten van roestvrij staal (11 %) 
Consumptie-ijs (10 %) 

Bier van mout (9 %) 

Margarine (9 %) 

Geneesmiddelen (8 %) 

Weefsels van vlas (6 %) 


Farmaceutische artikelen (9 %) 

Geweven tapijten (8 %) 

Organische chemische producten (7 %) 

Machines voor oogsten landbouwproducten (7 %) 


Mineraal water (5 %) 


Bron: International Trade Statistics ITC (op basis van SITC Nomenclatuur) — www.intracen.org 
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